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ADVERTORIALS (PRINT)1

Advertorials (PR-on-demand)
eignen sich im Besonderen für
alle Arten von Unternehmens-
darstellungen, Interviews, Pro-
jektvorstellungen, Studien, o. ä.

Redaktionell aufbereitet und mit
aussagekräftigen Bildern berei-
chert sind Advertorials als mar-
keting- und vertriebsorientiertes

Instrument hervorragend geeig-
net. Selbstverständlich werden
alle kompletten Kontaktdaten
mit im Artikel publiziert, sofern
dies gewünscht wird.  

Preise (zzgl. ges. MwSt.):
2/1 Seiten: 4.200,- Euro
4/1 Seiten: 6.400,- Euro
jede weitere Seite: 1.200,- Euro

2 STAND-ALONE-NEWSLETTER (ONLINE)

Im Gegensatz zu den täglich von
Montag bis Freitag erscheinen-
den DEALs und NEWs widmet
sich der SonderNEWSletter oder
auch Stand-alone-NEWSletter
ausschliesslich einem Thema
(Company, Projekt, Interview,
Jubiläum, Veranstaltung, etc. 

Dieser Service wird vom
Sendezeitpunkt an die Kunden-
wünsche angepasst und an ca.

10.000 Leser versendet. Stand-
alone-NEWSletters sind dabei ein
zielgruppengerechtes und aktives
Marketinginstru-ment ohne gro-
ße Streuverluste.

Preise (zzgl. ges. MwSt.):
1.680,- Euro, incl. Layout in
unserem jeweils aktuellen
Design des NEWSletters.
Verlinkungen erfolgen direkt
auf Kunden- bzw. Projektseiten.



ONLINE-PERFORMANCE3

Werbemöglichkeiten:

In den Onlinebereichen stehen
verschiedene attraktive und effi-
ziente Werbemöglichkeiten zur
Verfügung. Diese reichen von
klassischen Bannern über
Sponsoring oder Advertorials bis
hin zu Stand-alone-NEWSlettern.
Aber auch für neue Ideen oder
Werbeformate sind wir immer
offen. Auf Grund unserer Unter-
nehmensstruktur sind wir in der
Lage, schnelle und unkomplizierte
Entscheidungen sowie Ausfüh-
rungen zu leisten.

Die Grafik nebenan zeigt die sehr
qualifizierte Leserschaft unserer
Online-Bereiche. (Quelle: Alexa)

Zugriffszahlen 2010:

über 1 Mio. Unique Visitors 
über 3,8 Mio. Page Imperssions
Januar 2010 - Dezember 2010,
(Quelle: 1und1)

Fragen Sie nach unseren aktuellen
Online-Preisen.
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